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Rezumat

Prezentarea de fata face o scurta prezentare a impactului pe care le-au avut recentele modificari legislative
asupra distributiei si disponibiltatii produselor a.u.v. in Romania. Dintre consencinte sunt prezentate
dificultatile legate de intelegerea si adaptarea medicilor veterinari si a farmaciilor veterinare la noile retete
tipizate, tendinta crescuta de transformare a farmaciilor in pet shop-uri, problemele de pe piata muncii si
penuria de medici veterinari farmacisti, discriminarea negativa in activitatile de inspectie si control, slaba
reactie a autoritatilor si nu in ultimul rand ineficienta dialogului social.

Abstract

This presentation gives a brief overview of the impact that recent legislative changes have had on the
distribution and availability of a.u.v. in Romania. Among the consequences are the difficulties related to
the understanding and adaptation of veterinarians and veterinary pharmacies to the new standardized
prescriptions, the increased tendency to transform pharmacies into pet shops, labor market problems and
the shortage of veterinarians pharmacists, and negative discrimination in activities. inspection and control,
the weak reaction of the authorities, and last but not least the inefficiency of the social dialogue.
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INTRODUCEREA OBLIGATIVITATII RETETELOR TIPIZATE
- CONSECINTE (1)

* Medicii veterinari manifesta ezitari sau intarzieri in adoptarea noilor tipizate.
Cauze: inertie, comoditate, neacceptarea unei responsabilitati suplimentare,
costuri

* Farmaciile veterinare ezita sa mai cumpere PMV care se vand pe baza de
reteta deoarece nu pot sa le revanda si risca sa fie sanctionate sau sa le expire
produsele, ceea ce scade nivelul de disponibilitate a PMV pentru populatie

INTRODUCEREA OBLIGATIVITATII RETETELOR TIPIZATE
- CONSECINTE (2)

* A crescut nivelul tranzactiilor ”la negru” cu PMV, deoarece prezinta avantajul
ca nefiind inregistrate achizitiile, pot fi revandute catre populatie fara riscul de
a fi depistati si sanctionati la un control ulterior

Creste riscul aparitiei falsurilor, copiilor ilegale ale PMV care necesita reteta,
ceea ce amplifica tocmai fenomenele pentru a caror combatere a fost
instituit sistem retetelor, ex. antibiorezistenta indusa de un produs cu
eficienta antimicrobiana scazuta

A fost detectata o tendinta a farmaciilor veterinare de a se inchide sau
reprofila ca petshopuri

INTRODUCEREA OBLIGATIVITATII RETETELOR TIPIZATE
- CONSECINTE (3)

* Exista situatii Tn caramedicii veterinari interpreteaza legea ca unabuz si
refuza sa coopereze

* Au fost identificate numeroase cazuri in care clientii se prezinta la farmacie
fara reteta motivandca medicul nu a vrut sa elibereze reteta pentru un
deparazitant extern de animal sau de adapost
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OBLIGATIAFARMACIILORDE A ANGAJA MEDICII

VETERINARI CU PROGRAM INTEGRAL
- DIFICULTATF

* Nu se gasesc suficienti medici veterinari pentru angajare
* Nu se poateasigura un salariu motivant pentru medicul veterinarde farmacie

* Medicul concesionar nu poate functiona in paralele si la farmacie, mai ales
daca distantaintre cele doua depaseste 30 de km

OBLIGATIA FARMACIILOR DE A ANGAJA MEDICII

VETERINARI CU PROGRAM INTEGRAL
- CONSECINTE

Localitatile izolate sau departate de orasele mari sunt practic lipsite de
asistenta medicala veterinara. Este o situatie care treneaza de ani de zile fiind
bine cunoscute luptele pentru concesiunile din jurul marilor orase, de fapt
singurele atractive pentru medici

Medicii care, din dorinta de a se adapta situatiei din teren, deschisesera mai
multe farmacii sau puncte farmaceutice in aceste localitati izolate vor fi
nevoitisa le inchida fiind imposibil sa gasesti medici veterinari care locuiescin
zona si care sa accepte un salariu la nivelul incasarilor unui astfel de punct de
lucru

INTRODUCEREA OBLIGATIVITATII RETETELOR TIPIZATE
- CONSECINTE (4)

* Medicii veterinari refuza sa elibereze retete deoarece, in acest caz ar trebui sa
incaseze si taxa de consultatie. Acest fapt le prejudiciaza relatia cu
proprietarul de animale care refuza sa plateasca un cost suplimentar, iar
consecintele pot fi majore pentru medicul concesionar deoarece,
preocuparea sa majora si sursa de venit principala o constituie actiunile
sanitare veterinare contractate cu DSVSA. Ori, in cadrul deteriorarii relatiei cu
proprietarii, risca sa nu mai fie primiti sa efectueze aceste actiuni.
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ELIMINAREA DISCRIMINARII NEGATIVE IN ACTIUNILE
DE INSPECTIE S| CONTROL

Autoritatile competente supun distribuitorii de produse medicinal veterinare
la actiuni de control cu o frecventa disproportionat de mare in raport cu
unitatile medical veterinare de asistenta

Frecventa cu care actiunile de control se finalizeaza cu sanctionare este mult
mai mare in cazul distribuitorilor de PMV comparativ cu alte unitati controlate
—ierarhia fiind: depozite- farmacii - cabinete

DISPARITIA FUNCTIEI DE INDRUMARE / CONSULTANTA
TN ACTIUNILE DE INSPECTIE S| CONTROL, CU PREZENTA
EXCLUSIVA A LATURII SANCTIONATORII

* Tn contextul unei LEGISLATII STUFOASE si a unui MEDIU FLUID de
reglementare si aliniere la legislatia UE, distribuitorii nu au intotdeauna nici
mijloacele, nici resursele necesare pentru a se alinia ritmului schimbarilor

Se impune ca autoritatile sa abordeze o politica de PARTENERIAT REAL cu
societatea civila prin orientarea spre cresterea importantei functiei de
DISEMINARE A CUNOSTINTELOR, dobandite adesea prin participarea la
programe de pregatire organizate de institutiile comunitare europene

LIPSA DE REACTIE A AUTORITATILOR SANITARE
VETERINARE TN COMBATEREA ”PIETEI NEGRE’PRAY

Tematica controalelor vizeaza rar sau deloc aceste aspecte

Prezenta pe piata a unor produse contrafacute, cu eficienta scazuta sau chiar
periculoase nu a declansat nicio campanie de depistare si combatere

Tranzactionarea ”la negru”, fara niciun document legal, a unor produse cu
destinatie in terapia veterinara permite eludarea totala a actualelor politici de
control care au ca tinta numai tranzactiile legale, care prezinta trasabilitate si
vizibilitate pentru autoritatile de control
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INEFICIENTA DIALOGULUI SOCIAL CU AUTORITATILE

e Aceasta determina pasivitate si resemnare la nivelul distribuitorilor

* Semnalarea catre autoritati a dificultatilor si problemelor distribuitorilor nu a
generat un dialog real cu autoritatile, aspectele negative reclamate persistand
si devenind cronice

* A fost semnalat o lipsa de incredere accentuata in demersurile de organizare
si aparare a intereselor distribuitorilor motivata de rigiditatea autoritatilor si
de teama repercursiunilor

Va multumesc!
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